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"\o
,Das groBte
Potential zur
Kosteneinsparung
liegt nicht immer
im Regal.”

* 30 - 50 % durchschnittliche Kosten-
sinsparung dﬂrﬂ-eunsamr Eranchenkamm

» deutiich bessere Versicherungsleistungen
und Risikoabsicherung

* problemioser Wechsel und persénliche
Betreuung: Unser Team von 17 Mitarbeitern
tbernimmt alle Formalitéaten fiir Sie

# seit 30 Jahren unabhangig fur mehr als
1.000 Kunden in unserem Spezialgebiet
Textl, Sport und Schuhe —wann kommen Sie?

CHAR]
BOCK

VERSICHERUNGSMAKLER GMBH

Candidplatz 11
81543 Minchen

080.6205520 Fax 080.6921582
info@boack-versicherungsmaklerde

«+ | BUSINESS | FINANZDIENSTLEISTUNGEN

Im Interesse der Mandanten

Versicherungsmakler sparen fiir ihre Mandanten viel Geld
und sorgen fiir optimale Absicherung

Die Sortimente sind gestrafft, die Zahl der Lie-
feranten ist reduziert. Und Personaleinsatz und
Warenmengen wurden schon lange optimiert.
Kurzum, die Sparpotenziale im Textil-Einzel-
handel sind meistens ausgeschopft. Ein Posten
wird allerdings haufig iibersehen. JUber die Ver-
sicherungsprimien macht sich kaum jemand
Gedanken. Das weill ich aus vielen Gespréachen
mit Kollegen aus dem Einzelhandelsverband.
Ich habe mich auch kaum darum gekiimmert
und war froh, wenn ich mit Versicherungsfragen
moglichst wenig zu tun hatte®, sagt der Hanauer
Einzelhindler Michael Bailly.

Hauptsichlich halten die zahlreichen zu versi-
chernden Risiken und
das komplizierte Ver-
sicherungsrecht von
der eingehenden Be-
schiftigung mit dem
Thema ab. So war es
auch bei Michael Bail-
ly, bis ihm vor etwa
acht Jahren ein Be-
kannter einen Versi-
cherungsmalkler emp-
fahl. ,GroBes Interes-
se hatte ich nicht,
aber der Aufwand war
gering. Die Versiche-
rungsordner habe ich
einfach in einen Kar-
ton gesteckt und dem Makler geschickt.” Als
nach einigen Tagen kostenlos eine iiber 20-seiti-
ge Analyse seiner Versicherungs-Situation ein-
traf, war die Uberraschung groB. Michael Bailly:
JMeine Versicherungsprimien lagen jghrlich im
hohen fianfstelligen Bereich. Nach Analyse des
Malklers konnte ich tiber 50 % sparen und mei-
nen Versicherungsschutz obendrein verbes-
sern.”

Der Makler haftet. Richard Bock und Horst
Raidl, die geschaftsfiihrenden Gesellschafter
der Miinchner Richard Bick Versicherungs-
makler GmbH, kennen das ungliubige Staunen
von Mandanten, die das erste Mal ihre kostenlo-
se Analyse lesen. Das 1974 gegriindete Unter-
nehmen ist bundesweit tatig, und hat sich auf
den Einzelhandel in der Textil, Schuh- und
Sportartikelbranche spezialisiert.

Die grofien Pramiendifferenzen zwischen den
bei Versicherungs-Reprisentanten abgeschlos-
senen Vertrigen und seinen Angeboten sieht
Richard Béck im grundlegenden Unterschied
zwischen seiner Titigkeit und der eines Ver-
sicherungsagenten. ,Wir sind Versicherungs-
makler und arbeiten ausschlieBlich fiir die Inte-
ressen unserer Mandanten, also der Einzel-

Die Versicherungsmakler Richard Bock (links) und
Horst Raidl haben sich auf den Textil-, Schuh- und
Sportartikeleinzelhandel spezialisiert.

hindler. Der Gesetzgeber stellt Verzicherungs-
makler auf eine Stufe mit Rechtsanwilten und
Steuerberatern, wir haften wie diese beil fal-
scher Beratung unserer Mandanten.”

Bock und Raidl bieten nicht nur giinstige Pri-
mien, sie vereinfachen das fiir viele Einzelhiind-
ler leidige Thema Versicherungen auch erheb-
lich. Denn die Spezialisten haben eine spezielle
Einzelhandels-Police entwickelt, mit der auf ei-
nen Schlag alle im Einzelhandel iiblichen Risi-
ken abgesichert sind. Horst Raidl: ,Wir kennen
halt genau die Risiken. Viele unterschatzen zum
Beispiel die Gefahr durch Leitungswasser, ob-
wohl die Zahl der Schiiden steigt.” Denn es sind
keinesfalls immer die
Leitungen im eigenen
Gebiude, von denen
Gefahr ausgeht. Ri-
chard Bock: Erst
kiirzlich erlitt einer
unserer Mandanten
einen hohen Schaden
durch  Leitungswas-
ser, als vor dem Laden
eine stidtische Was-
serleitung brach und
das Wasser durch die
Tiir ins Geschaft lief.
Drei Tage spiter hatte
der Einzelhindler sei-
nen Scheck iiber die
Schadenssumme, Doch im Falle eines Schadens
kommt es nicht nur darauf an, schnell Geld zu
bekommen. ,Ebenso wichtig ist es, alle Schiden
zu erkennen und richtig zu bewerten®, sagt
Horst Raidl.

Als vor zwei Wochen zum Beispiel bei einem
Textil-Einzelhidndler Fassade und Schaufenster
brannten, wollte die Versicherung den Laden
und die Ware lediglich reinigen lassen. ,Ge-
brannt hatte es am Samstag. Wir waren am Mon-
tag vor Ort und haben das ganz anders beurteilt.
Bereits am Nachmittag hatte unser Mandant
einen Scheck iiber 35 000 Euro.”

Kaum jemand weili, dass ohne die Zustimmung
es Maklers kein Sachverstindiger oder Mitar-
beiter einer Versicherung die Schadenstelle be-
treten darf. Und dass Makler auch berechtigt
sind, selbst den Sachverstandigen auszuwihlen.
Einzelhdndler Michael Bailly freut sich aufler-
dem dariber, dass das Thema Versicherungen
fiir ihn jetzt ganz einfach ist. ,Der Verwaltungs-
kram entfallt. Der Makler schickt mir einmal im
Jahr eine Rechnung tiber alle Primien und kiim-
mert sich um alles andere. Darauf kann ich mich
verlassen.” M

MATTHIAS ERLINGER



